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01 Maggi Ca

01 Maggi Caldo de Gali

01 Maggi Creme de Ceb

03 Maggi Lamen Galinha 85¢

03 Maggi Lamen Carne 859

02 Maggi Sopao Carne com Legumes
02 Maggi Sopdo Galinha com Legumes
02 Maggi Tempero & Sabor para Aves, Peixe
02 Maggi Tempero & Sabor para Carnes, Leg.

-

oque do Distribuidor.
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02 ChaggRlic SaROIESRaRg - _ ' s Sabores 220g com 2 unid.
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4 Famil

c/ 42 unidades

¥ Produtos*

01 Polpa Ninho 600g com 6 unid.

04 Bicamada logurte 150g

01 Polpa Tri-Sabor 540g com 6 unid.

02 Flans Sabores 220g com 2 unid.

02 Chambinho Petit Morango 360g com 8 unid. unid.

02 logurtes Liquido Variados Nestlé 180g bcolate Branco 220g com 2 unid.
02 Chandelle Sabores 220g com 2 unid. andelle Chocolate ao Leite 220g com 2 unid.

* Os sabores podem variar, conforme disponibilidade de estoque do Distribuidor.




I[N para vocé vender mais!

Para aumentar ainda mais suas vendas, confira
abaixo as dicas que preparamos para voce:

Uso de camiseta,
avental ou boné

Para que vocé tenha mais
credibilidade no momen-
to da venda, procure usar
a camiseta, o avental ou
o boné da Nestlé. Assim
fica mais facil identifica-
la, além de transmitir mais
confianca, principalmen-
te aos clientes que estao
sendo atendidos pela pri-
meira vez.

Variedade de kits

Tenha kits variados de
iogurtes e linha seca em
seu carrinho, assim vocé
podera oferecer mais op-
cOes de compra ao cliente.
Lembre-se: a Nestlé pos-
sui kits de linha seca que
oferecem leites, biscoitos,
sucos, chocolates, [amens
e temperos. Por isso, nao
deixe de oferecer!

Bom atendimento

Além de produtos de qua-
lidade, oferecer um bom
atendimento é funda-
mental para conquistar
novos clientes e manter
os atuais. Por isso, se-

ja atenciosa, gentil

e sorria sempre!

Frequéncia de visita

Para fidelizar o clien-
te, é muito impor-
tante visita-lo toda
semana ou quinze-
na. Visitas regulares
sdo importantes para
criar o habito de con-
sumo. Com isso, o
cliente sempre estara
pronto para comprar
novos kits Nestlé.




Seja uma Revendedora Autonoma Nestlé!

- Vocé aumenta sua renda
- Faz seu horario
- Produtos de excelente qualidade e facil aceitacao

» Vocé recebe todo o apoio do Distribuidor Nestlé

Entre em contato!

Ligue para 0800 770 2411
ou envie um e-mail para

falecom@nestle.com.br

www.nestle.com.br/nestleatevoce

Carimbo do distribuidor.






